
 

 

 

 
 

 

 

 

KEY ACCOUNT MANAGER

Spesialgrossisten AS er kjedeselskapet i en kjede av 17 selvstendige, lokalt forankrede salgsgrossister 
som samarbeider om å utfylle dagligvarekjedenes egne distribusjonsapparat. 
Spesialgrossisten er landsdekkende og fremmer lokalmat gjennom konseptet Godt lokalt. 
Spesialgrossisten har høy kompetanse på salg og oppfølging i butikk og er i løpende dialog med 
dagligvarekjedene lokalt, regionalt og nasjonalt - www.spesialgrossisten.no. 

Spesialgrossisten AS skal styrke sitt salgsarbeid og sin kjedebygging  
og søker derfor etter: 

Kvalifikasjoner vi søker etter: 
 Selvmotiverende i medgang og i motgang. 
 Innovativ, med evne til å finne muligheter. 
 Resultatorientert, strukturert og ryddig. 
 God foretnings- og økonomiforståelse med evne til å se helhet og tenke konsept. 
 Gode samarbeids og kommunikasjonsevner, nettverksbygger! 
 Ha dokumenterte salgsresultater og erfaring fra forhandlinger. 

 
Vi tilbyr konkurransedyktige faste betingelser. 
Bonus for gode resultater. 
Bilordning, forsikring og pensjonsordning. 
En spennende og utfordrende mulighet i dagligvarebransjen. 
En del reisevirksomhet må påregnes.  Arbeidssted er Oslo. 

 
Nærmere  informasjon om stillingen kan fås ved henvendelse til: 
Adm. Dir. John Odden, tlf 900 83 708 eller styrets leder Reidar Karlsen tlf 907 32 558.  
Kortfattet søknad med relevante kvalifikasjoner sendes til john.odden@spesialgrossisten.no innen 12 Mars 2012.- :  

KAM rapporterer til administrerende direktør. 
 
Arbeidsområdet: 
 

 Jobbe proaktivt og salgsrettet mot alle dagligvarekjedene i Norge. 
 Inneha det overordnede kundeansvaret for dedikerte kjeder. 
 Gjennomføre kundemøter og presentasjoner. 
 Presentere Spesialgrossisten AS og konseptet Godt lokalt, - synliggjøre nytteverdi for kjedene.  
 Innsalg og listinger av våre underleverandørers varer til kjedene nasjonalt, regionalt og lokalt.

 
 Innsalg av aktiviteter og kampanjer til kjedene. 
 Bistå regionskoordinatorer og enkeltgrossister på lokale innsalgsmøter. 
 Delta i Årsforhandlinger og reforhandlinger med matvarekjedene. 
 Utvikle vareporteføljen og nye produkter gjennom godt utviklet leverandør- og produsentnettverk. 
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